YURTDISI PAZARLAMA HEYETiI FAALIYET RAPORU

Faaliyetin Adu:
Rusya Is ve Pazar Gelistirme Ziyareti

Faaliyet Tarihi:
11-14 May1s 2025

Faaliyetin Gerceklestirildigi Ulke:
Rusya Federasyonu (Moskova)

Faaliyetin Amaci:

Sivas Ticaret ve Sanayi Odasi tarafindan yiiriitilen “Dogal Tas ve Maden Sektoriinde
Uluslararasi Rekabetciligin Gelistirilmesi UR-GE Projesi” kapsaminda gergeklestirilen faaliyet
ile iiyelerin ihracat kapasitelerinin artirtlmasi, Rusya pazarindaki potansiyel alicilar ile
dogrudan temas kurulmasi, yeni ticari is birliklerinin gelistirilmesi ve Tiirk dogal tas sektoriiniin
Rusya pazarindaki goriiniirliigiiniin artirilmas1 amaglanmastir.

Ulkenin Hedef Pazar Olarak Secilme Gerekcesi

Rusya Federasyonu, Dogal Tas ve Maden Sektoriinde Uluslararas1 Rekabetciligin
Gelistirilmesi UR-GE Projesi kapsaminda hazirlanan Thtiya¢ Analizi Raporunda hedef pazar
olarak belirlenen tilkeler arasinda yer almaktadir.

Rusya'nin dogal tas tiiketim kapasitesi, biiyiik 6l¢ekli konut ve ticari yap1 projeleri, ithal dogal
tag kullanim orani ve Tiirk dogal tas iiriinlerine yonelik bilinirligi dikkate alinarak hedef tilke
olarak secilmistir. Tiirkiye ile Rusya arasinda uzun yillardir devam eden ticari iliskiler ve
lojistik avantajlar da iilkenin tercih edilmesinde etkili olmustur.

Bu dogrultuda Rusya pazari, liyelerimizin ihracat kapasitesini artirmak, yeni miisterilere
ulagsmak ve siirdiiriilebilir ticari iliskiler gelistirmek amaciyla dncelikli hedef pazarlardan biri
olarak degerlendirilmistir.

Katilimcilar:

Programa dogal tas ve madencilik sektoriinde faaliyet gosteren 6 firma temsilcisi, Sivas Ticaret
ve Sanayi Odas1 temsilcileri ile Ticaret Bakanlig1 gézlemcisi katilim saglamistir.



Gergeklestirilen Faaliyetler:

Moskova’da faaliyet gosteren dogal tas ithalat¢isi ve distribiitorii firmalara yonelik
showroom ve depo ziyaretleri ger¢eklestirilmistir.

Interiyeri v Kamne, Gefest, Magma Stone ve Danila Master basta olmak {izere
sektoriin 6nde gelen firmalar1 ziyaret edilmistir.

Rusya dogal tas sektoriiniin mevcut yapisi, tedarik stiregleri ve {iriin talepleri yerinde
incelenmistir.

Radisson Slavyanskaya Hotel’de diizenlenen organizasyonda 26 Rus firma ile ikili i
gorlismeleri (B2B) gergeklestirilmistir.

Katilime firmalar {irlinlerini tanitma, numune paylagma ve ticari is birligi firsatlarin
degerlendirme imkan1 bulmustur.

The Association Stone Industry of Russia temsilcileri ile goriismeler gergeklestirilerek
iki lilke dogal tas sektorleri arasindaki is birligi imkanlar1 degerlendirilmistir.

Rusya pazarinda faaliyet gosteren ithalatgi, distribiitor ve proje firmalari ile dogrudan
temas kurulmustur.

Faaliyetin Oda Stratejilerine Katkisi:

Faaliyet, Odamizin iiyelerinin uluslararasi pazarlara erisimini artirma, ihracat potansiyelini
gelistirme ve yeni ticari baglantilar olusturma stratejileri dogrultusunda gerceklestirilmistir.

Rusya dogal tas pazarinda faaliyet gdsteren sektor temsilcileri ile dogrudan temas kurulmast
sayesinde iyelerimizin hedef pazara iligkin bilgi diizeyi artirilmis, yeni ihracat firsatlari
degerlendirilmis ve uluslararasi is aglar giiclendirilmistir.

Elde Edilen Sonuglar:

Moskova’da faaliyet gosteren toplam 26 ithalatc1 ve sektor temsilcisi firma ile ikili is
goriismeleri gerceklestirilmistir.

Rusya dogal tag pazarmin iirlin tercihleri, ithalat siirecleri ve satin alma egilimleri
hakkinda detayl bilgiler edinilmistir.

Katilimci firmalar ile Rus firmalar1 arasinda yeni ticari baglantilar kurulmustur.
Goriligmeler sonucunda katilimer firmalar tarafindan Rusya’da faaliyet gosteren 4
farkli firma ile ticari is birligi ve tedarik stireglerine yonelik anlagsmalar saglanmastir.
Tiirk dogal tas iiriinlerine yonelik olumlu pazar algisi ve talep diizeyi gézlemlenmistir.
Bir¢ok firma ile faaliyet sonrasinda devam etmek {izere ticari goriisme ve is gelistirme
stiregleri baslatilmistir.

Faaliyet sonrasinda katilimci firmalar ile Rus firmalar1 arasindaki goriismeler belirli
bir siire devam etmis olmakla birlikte, uluslararasi ticaret ortaminda yasanan jeopolitik
gelismeler ve bolgesel belirsizlikler nedeniyle bazi ticari sliregler planlanan hizda
ilerleyememistir. Buna ragmen program kapsaminda kurulan is baglantilar1 korunmus
ve taraflar arasindaki iletisim stirdiiriilmiistiir.



Genel Degerlendirme:

Rusya’da gerceklestirilen ticaret heyeti programi, iiyelerimizin hedef pazarda faaliyet gosteren
ithalatgilar ve sektor temsilcileri ile dogrudan temas kurmasina olanak saglamis, yeni ihracat
firsatlarinin degerlendirilmesine katki sunmustur. Program sonucunda gerceklestirilen ikili is
gorlismeleri ve saglanan ticari anlagsmalar, faaliyetin somut ¢iktilar iirettigini gostermektedir.

Katilimc1 firmalardan alinan geri bildirimlerde organizasyonun son derece verimli gectigi,
dogrudan alicilarla gergeklestirilen goriismelerin yeni is firsatlar1 olusturdugu ve Rusya
pazarina yonelik ticari faaliyetlerin gelistirilmesine 6nemli katki sagladigi ifade edilmistir.

Sivas Ticaret ve Sanayi Odasi olarak, program kapsaminda elde edilen baglantilarin takip
edilmesi, mevcut ticari iligkilerin gili¢lendirilmesi ve iiyelerimizin uluslararas1 pazarlardaki
rekabet gliciiniin artirilmasina yonelik ¢alismalarin stirdiiriilmesi planlanmaktadir.



